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Dr. Eggert Koch

Seine Kompetenz gepaart mit Humor und
Gelassenheit schatzen unsere Kunden.

Jch gebe Ihnen die Sicherheit einer
optimalen Abwicklung, denn zufriedene
Kunden und ihre Empfehlungen sind
unser Erfolg.”

Christoph Koch

Dynamisch und flexibel betreut er
Eigentumswohnungen und Wohnhauser
in Wiener Bestlagen.

,HOflich und bestimmt flhre ich
Sie rasch zum Erfolg.”




,Am Anfang
steht immer
ein Traum.*

Wer sich in seinem Haus, in seiner Villa wohlgefihlt hat, dem fallt es sicherlich

nicht leicht, seine Immobilie aufzugeben. Trotzdem treffen viele diese Entscheidung -
sie verabschieden sich von einem Traum und beginnen einen neuen. Das kann ein
neues Haus sein, eine lange Reise - was auch immer.

Dr. Koch Traumrealitaten unterstitzt Sie beim Verkauf Ihrer Immobilie und hilft Ihnen,
den Erlds fur Ihre Villa, Ihr Haus oder Ihre Eigentumswohnung zu maximieren.

Denn wir wissen, dass ein neuer Traum manchmal auch ganz schén kostspielig werden
kann. Ihr Verkaufsgewinn bringt Sie lhrem neuen Traum ein Stiick naher.

Dr. Eggert Koch und sein Team von Spezialisten blicken auf Gber 40 Jahre Erfahrung
im Verkauf von Immobilien zurtick. Die weltweiten Kontakte und Mitgliedschaften

in den entsprechenden Netzwerken sowie der solvente Kundenstock werden lhre
Entscheidung fir den Verkaufspartner Dr. Koch Traumrealitaten bestatigen.

Die Verkaufsunterlagen - perfekt aufbereitet von Dr. Koch Traumrealitaten -
werden lhre Immobilie ins Zentrum des Interesses potenzieller Kaufer stellen
und Ihren Verkauf beschleunigen.

Beauftragen Sie Dr. Koch Traumrealitaten - lhren verlasslichen Partner -
mit der Realisierung lhres Traumes.

H M%/ ﬂﬂ;’w%f/&

Dr. Eggert Koch Christoph Koch



, Seit 25 Jahren Mem
Partner 1n Immobilien-

fragen im Westen,y Wiens'

Vor nunmehr 25 Jahren bin ich Gber
ein Inserat in der ,Presse” auf die
Kanzlei aufmerksam geworden. Herr
Dr. Koch hat dann fiir mich ein Wo-
chenendhaus im Wienerwald ver-
kauft. Die Transaktion wurde rasch
und professionell abgewickelt.

Etwas spater habe ich tber Dr. Koch
Traumrealitaten eine kleine Wohnung
und Burordumlichkeiten als Anlage-

objekte in Gersthof erworben. Auch
wurde die Kanzlei vor einigen Jah-
ren fir meine Familie tatig und hat
eine Wohnung im Familieneigentum
flr uns vermietet. Die Mieter wurden
sorgfaltig ausgewahlt und harmonie-
ren gut mit uns.

SchlieBlich konnte ich mich vor acht
Jahren mit einem kleineren Betrag
an einem Development beteiligen, bei

dem ich binnen zwei oder drei Jahren
eine Wertsteigerung von rund 250 %
erreichen konnte.

Basierend auf meinen bisherigen Er-
fahrungen mit Dr. Koch Traumreali-
taten kann ich die Kanzlei mit voller
Uberzeugung an alle jene weiteremp-
fehlen, denen Kompetenz, Zuverlas-
sigkeit und Diskretion wichtig sind.



Natea Dragos

, Im internationalen Vergleich
sticht Dr. Koch Traumrealitaten

jedenfalls hervor: Grof3artig

Beruflich war ich die letzten 15 Jahre weltweit viel unterwegs. Ich kann daher mit

'((

gutem Gewissen sagen: Dr. Koch Traumrealitaten arbeitet im internationalen Vergleich
zuverlassig, professionell und sehr service-orientiert.

In den vergangenen 15 Jahren habe
ich Immobilien in Europa und Asien
gekauft oder gemietet. Ich habe da-
bei schmerzlich gelernt, dass Im-
mobilienmakler oft viel versprechen,
aber dann unachtsam sind, wenn es
um die Abwicklung der Details geht.

In der Zusammenarbeit mit der Rea-
litatenkanzlei Dr. Koch Traumrealita-
ten habe ich hingegen gemerkt, dass
hier besonders die Kleinigkeiten groB
geschrieben wurden. Die Abwicklung
der Transaktion erfolgte rasch und fo-
kussiert. Die Erreichbarkeit des Mak-
lers war gut, was leider nicht selbst-
verstandlich ist.

,, FUr uns, als Kaufer, war das Bieterverfahren nicht unbedingt

Interessant war es fir uns, das Kon-
zept des Bieterverfahrens kennen zu
lernen. Ich hatte bisher nicht an Bie-
terverfahren teilgenommen. Die un-
renovierte Wohnetage, flr die wir uns
interessierten, wurde aber im Bieter-
verfahren angeboten.

Christoph Koch erklarte uns den
Ablauf genau und wir platzierten
schlieBlich unseren Preis und erhiel-
ten dann auch den Zuschlag. Jetzt
renovieren wir seit einigen Monaten
und freuen uns darauf, bald in unsere
neue Traumimmobilie einzuziehen.

von Vorteil - wir mussten unseren Maximalpreis bekanntgeben und dann
hoffen, den Zuschlag zu erhalten. Letztlich sind wir mit unserem Kauf

aber sehr zufrieden, auch wenn wir etwas mehr gezahlt haben,
als wir uns vorgenommen hatten.“
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,,Wie erreichen wir
“den besten Preis "

Der gute Makler erreicht zuverlassig Bestpreise.
Wie uns das gelingt? Wir folgen unserem bewahrten System:

Schritt 1
Den aktuellen Wert ehrlich bemessen

Am Start einer Immobilienverwertung wird eine korrekte Einschatzung des Marktwerts vorgenommen. Das Ziel ist hier nicht,
Ihnen das Blaue vom Himmel zu versprechen, sondern ehrlich zu prifen, wo die Immobilie am Markt einzuordnen ist.

Schritt 2:

Das Potenzial der Liegenschaft abklaren und
eine Vision fur Thre Immobilie entwickeln

Der Status Quo ist nur das, was jetzt ist, aber oft Iasst sich vieles schnell tun: wir prifen mdgliche Teilungen, Zubauten,
Ausbauten oder ob ein Neubau oder ein Neubau-Entwurf den Wert |hrer Liegenschaft erhohen.

Schritt 3:

Die Zukunftsvision Ihrer Liegenschaft fiir
die Interessenten greifbar machen

Mit Fotos, Visualisierungen oder Homestaging sowie der rechtlichen Abklarung der verschiedenen Méglichkeiten
bereiten wir Ihre Immobilie perfekt auf, so, dass der Mehrwert begreif- und erlebbar wird.

,,Ein realistischer Einstiegspreis erhoht
Thre Verkehrschancen am Markt.“

Marktwert

...............................................................................

Preisentwicklung

Zeitfaktor

Schritt 4:
Mit dem richtigen Preis einsteigen

Ist all dies gegltickt, gilt es noch, mit dem richtigen Preis einzusteigen. Der Preis muss glaubwirdig und verhaltnismaBig
sein. Verlieren Sie keine Zeit mit Uberhohten Anbotspreisen, sondern nutzen Sie die groBere Nachfrage, die eine richtig
platzierte Immobilie am Markt findet. Studien belegen, dass iberhohte Preise dazu flihren, dass Immobilien lange am Markt
sind, unnotig hohe Kosten und Arbeit verursachen und damit wertvolle Zeit im Verkaufsprozess verloren geht. Wenn Sie
Pech haben, konnen Sie sogar nur noch unter Marktwert verkaufen, da allen potentiellen Verkaufern die Liegenschaft
bereits schon lange bekannt ist und niemand einen Ladenhdter kaufen will.
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,, Gémeinsam mit unseren langjahrigen
Partnern konnen wir Liegenschaften vor
dem Verkauf neues Leben einhauchen
und so Ihren Verkaufserfolg optimieren.”

Wird eine Liegenschaft verkauft ist ihr Wert oft nicht auf den ersten Blick sichtbar. Es zahlt
sich aus hier ganz genau hinzusehen. Zusammen mit unseren langjahrigen Partnern kénnen eine
Vision fur [hre Immobilie entwickeln, die deren Marktwert oft drastisch hebt.

Architekt DI Karl Stefan

,, Visualisierungen und Umbaukonzepte
konnen den Wert einer Immobilie oft
drastisch steigern.*

Nichtjede Immobilieist zum Zeitpunkt
Ihres Verkaufs, das was sie sein kdnn-
te. Bei vielen Liegenschaften lohnt es
sich daher vor dem Verkauf genau zu
recherchieren, sowie Umbaukonzep-
te, stilvolle Visualisierungen und Ent-
wirfe zu erstellen. Hier geht es nicht

Zusammen mit Dr. Koch Traumreali-
tatenhabenwirsoindenvergangenen
Jahrzehnten die Verkaufsprozesse
von vielen Liegenschaften begleitet
und konnten den Wert der Immobilie
oft drastisch heben. Manchmal kom-
men die Konzepte so gut an, dass wir

in erster Linie darum, dass der Um- vom Kaufer beauftragt werden, diese

bau dann genau auf diese Art erfolgen auch durchzufihren.

muss. Oft reicht es, den Kaufer mit et-

was Fantasie zu Gberzeugen.

,,Als Partner stehen wir Dr. Koch Traumrealitaten
in allen Fragen von Visualisierungen, ansprechenden
Entwiirfen und Umbaukonzepten seit Jahrzehnten
zur Seite.
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Rechtsanwalt Mag. Laurenz Strebl

Der Wert einer Liegenschaft ergibt sich letztlich aus dem Nutzen den
der Inhaber aus der Immobilie zieht. Wird eine Liegenschaft am Markt
angeboten, empfiehlt es sich jedenfalls auch die Mdglichkeiten der Er-
langung von Bewilligungen und/oder Anderungen zu priifen. Oft gendigt
es bereits eine Teilung der Liegenschaft zu erreichen, um die nutzba-
ren Flachen der Immobilie und damit ihren Wert zu erhéhen.

Als Experte in Fragen rund um das Bau- und Immobilienrecht sowie
das Grundbuch fihren wir regelmaBig entsprechende rechtliche Pri-
fungen flr Abgeber der Realitatenkanzlei Dr. Koch Traumrealitaten
durch und erstellen rechtssichere Kaufvertrage, um spatere bose
Uberraschungen und Rechtsstreitigkeiten zu vermeiden. In diesem
Sinne freuen wir uns darauf Abgeber auch in Zukunft dabei zu unter-
stutzen zu durfen, ihre Immobilie auf hohem und gesteigerten Preis-
niveau sowie mit maximaler Rechtssicherheit verkaufen zu kdnnen.



Verkaufspreis
im Vergleich zu
Marktwert

Referenzobjekt 132/ 07553
Villa/ 2380 Perchtoldsdorf
Bj 2005

Die Preis-Pyramide

+15 % 35%

+10% 43 %

Marktwert 60 % Potentielle
Kaufer, die das

-5% 77 % Objekt ansehen

-10% 80 %

(

,,Marktgerechte Preise erhohen das Kaufinteresse.*
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,,Das Bieterverfahren
"und die Preisbildung
am Markt.*

Nach der Beauftragung von Dr. Koch Traumrealitaten wird Ihre Immobilie
entsprechend den vorher vereinbarten MarketingmaBnahmen in den geeigneten
Medien (Internet, Zeitungen, Magazine, Soziale Medien) beworben.

Im Unterschied zu einem gewdhnlichen Immobilieninserat wird eine Einschaltung fiir ein Bieterverfahren mit dem
Hinweis ,Bieterverfahren”und der Angabe eines ,Richtpreises” versehen. Alle Interessenten erhalten auf Anfrage ein
ausfuhrliches Expose flr die Traumimmobilie und werden anschlieBend moglichst dicht HINTEREINANDER zu
Besichtigungen der Liegenschaft eingeladen. Die langjahrige Erfahrung zeigt, dass das Interesse an einer glinstigen
Immobilie wesentlich steigt, wenn mehrere Mitbewerber das gleiche Objekt begehren - lhre Traumrealitat wird

so noch attraktiver fir potenzielle Kdufer und deren Angebote daflr hoher.

Dr. Koch Traumrealitaten hilft [hnen gerne,
den optimalen Verkaufspreis anzusetzen.

Vor- und Nachteile des
Bieterverfahrens im Uberblick:

Die Besichtigung mehrerer Interessenten dicht hintereinander
erhoht die Attraktivitat lhrer Immobilie.

Rechtliche Aspekte missen beachtet und eingehalten werden.
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,1hre Immobilie
”im besten Licht “

Die Aufbereitung der vorhandenen Fotos und Plane lhrer
Liegenschaft, als auch das Verfassen eines werbewirksamen,

auf die Kauferschicht abgestimmten Exposes, sind die Grundlage
fir eine erfolgreiche Vermarktung!

Nutzen Sie die jahrzehntelange Erfahrung unserer Mitarbeiter, um
auch lhre Immobilie im besten Licht erstrahlen zu lassen.

Optimale Vorbereitung garantiert den Erfolg

e Weltweit vernetzt
e Perfekt aufbereitete Plane & Grundrisse
e Professionelle Bilder Ihrer Traumimmobilie

. 5l

||;!|nlm m 1S
(Rl RN

Schnitt B-B Schnitt A-A
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,Warum einen Allein-
vermlttlungsauftrag?“

Auf einen Blick -
8 Griinde fiir einen qualifizierten
Alleinvermittlungsauftrag

Wir garantieren Ihnen ein hohes Engagement, wir respektieren |lhre Privatsphare
und haben die Vermarktung als Ganzes im Blick - wir beweisen es lhnen!

Sicherstellung von Absprachen mit Verkaufern und Kaufern -
EIN Ansprechpartner

Professionell und hochmotiviert fihren wir Sie durch den VERKAUFSPROZESS und
stimmen uns in jedem Detail genauestens mit lhnen ab.

Erstellung einer Objektanalyse und marktgerechte
Werbemittlung (optimalster Preis)

Die Basis fur jeden erfolgreichen Immobilienverkauf ist die Erstellung einer Marktwertschatzung
anhand von tatsachlichen Verkaufspreisen durch Ausheben von Kaufvertragen im Umfeld lhrer
Immobilie. Nur so kann gewahrleistet werden, dass der Verkauf reibungslos, serios und
zielgerichtet erfolgen kann. Zu teuer anzubieten ist genauso gefahrlich wie zu billig!

Zielgruppenanalyse und Ansprache vorgemerkter
Interessenten (keine willkiirliche Streuung am Markt)

Dank unserer mehr als 40 jahrigen Erfahrung am Markt und mehr als 20.000 zufriedener Kunden
haben Sie einen unglaublichen Vorteil in der Zusammenarbeit mit Dr. KOCH Traumrealitaten -
eine enorme Zahl an gepruften, kaufwilligen Interessenten ist bereits vorhanden!
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Referenzobjekt
Altbau / 1180 Wien / Gurtelnahe
Bj 1905 / Komplett-Sanierung & Dachbodenausbau 2017

Erreichbarkeit des Maklers

Als Premiumverkaufer ist Ihr zustandiger Immobilienberater jederzeit mobil
fur Sie erreichbar und hat stehts ein offenes Ohr fir Ihre Winsche.
Dieses Premiumservice bietet nur der Exklusivauftrag!

Wahrung der Privatsphare

Wir beraten Sie schon im Vorfeld Uber die zu setzenden MaBnahmen, um einen gewinn-
bringenden Verkauf mit aller nétigen Diskretion zu gewahrleisten! Es werden bereits vor der
ersten Besichtigung personliche Vorgesprache mit potentiellen Kaufern durchgefihrt und
Besichtigungstermine koordiniert, denn nur ein optimal vorbereiteter Besichtigungstermin
bringt die erhofften Erfolge!

Stiften Sie keine Verwirrung am Markt!

Durch den Alleinvermittlungsauftrag stellen Sie sicher, dass das Objekt NUR einmal mit einem
Preis am Markt erscheint! Mehrfachlistungen durch mehrere Makler, vielleicht auch noch zu
unterschiedlichen Preisen und GroBenangaben, schaden dem Verkaufer enorm!

Dies kann sogar dazu fuhren, dass Sie als Verkaufer unter dem Marktwert verkaufen missen!

Verpflichtung des Maklers zur optimalen Vermarktung
und ein hohes MaB an personlichem Einsatz
Als exklusiv beauftragter Makler sind wir nicht nur verpflichtet, unser hochstes MaB3 an

Leistung fur Sie zu erbringen, sondern dank unserer 90 % Erfolgsquote beim Alleinauftrag
ist der Erfolg sogar vorprogrammiert!

Kenntnisse der kompletten Abwicklungsmodalitaten
eines Immobilienkaufes

Vertrauen Sie auf die jahrzehntelange Erfahrungen und nutzen auch Sie das enorme Wissen
und das Verhandlungsgeschick unserer erfahrenen und geschulten Mitarbeiter!
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,Die
Zusammenarbeit
mit Dr. Koch
Traumrealitaten.”

Es gibt viele Griinde, warum Geschaftsvereinbarungen mit Unternehmen
eingegangen werden, folgende 4 Punkte werden Sie Uberzeugen, den
Verkauf lhrer Immoblilie oder die Suche nach [hrer Traumimmobilie in
die Hande von Dr. Koch Traumrealitaten zu legen:

0 (1

Familien- Erfahrung
unternehmen und
in zweiter Generation Tradition

Gegrundet von Dr. Eggert Koch, flhrt sein Dank mehr als 40 Jahren Erfahrung
Sohn Christoph Koch das Familien- am Wohnimmobilienmarkt

unternehmen gemeinsam mit ihm werden die Worte:
in zweiter Generation fort. EHRLICHKEIT und SERIOSITAT
groB3 geschrieben!
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Mehr als 20.000 vorgemerkte
und kaufwillige Kunden erwarten
Ihr Immobilienangebot, natlrlich

durch uns professionell
aufbereitet!

Wir verkaufen regelmaBig Immobilien
bis zu 10 Mio. Euro, insbesondere in
Wahring, Dobling, Hietzing, Mauer,

Klosterneuburg, Madling
uvm.



,bxzellente
“Kenntnis des

Wiener Luxus-—

marktes.

> 300+

Objekte am Markt

> 4,0+

Jahre Erfahrung

> 1.500+

Objekte vermittelt

> 20.450+

aktive Vormerkungen

,,Gratzl, in denen wir uns

besonders gut auskennen
und regelmafig Immobilien

verkaufen.

Innere Stadt (1010)
@ Birsenviertel

© Burgviertel

© Franziskanerviertel
O Opernviertel

© Schwedenplatz
© Sstubenviertel

Leopoldstadt (1020)

@ Bicklinviertel & Pratercottage
© Czerni- & Vivariumviertel

© Karmeliterviertel

@ Prater, Freudenau & Donaumarina
@ Rembrandviertel & Augarten

@ Volkert- & Alliertenviertel

LandstraBe (1030)

@ Botschaftsviertel

@ Fasanviertel& Belvedere
@ Rochusviertel & Wien Mitte

@ Rennweg
@ WeiBgerberviertel

Wieden (1040)

@ Etlisabethviertel

@ Freihaus- & Schleifenmiihlviertel
@ GuBhaus- & Paulanderviertel

@ Margareten 5er City

@ Schaumburgergrund & Hungelbrunn
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Margareten (1050)
@ Margareten 5er City
@ Matzleinsdorf

@ Reinprechtsdorf

Mariahilf (1060)
@ Gumpendorf / Mahii
@ Gumpendorf & Naschmarkt

Neubau (1070)
@ Spittelberg & Siebensternviertel
@ Schottenfeld
€ West Neubau

Josefstadt (1080)
€ Albertviertel

@ Laudonviertel
€ Piaristenviertel

Alsergrund (1090)

@ Althangrund

€ Michelbeuern & Alservorstadt
€ RoBau & Liechtensteinpark
@ Servitenviertel

€ Schubertviertel

Meidling (1120)
€ Hetzendorf
@ Tivoliviertel

/.
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Hietzing (1130)
@ Althietzing
@ Hacking

® Lainz
@ Ober St. Veit
@ Unter St. Veit

@ Speising

Penzing (1140)
@) Breitensee
@ Hiitteldorf

Ottakring (1160)
@ Frauenfeld & Sandleiten
@ Wilhelminenberg

Hernals (1170)

© Nseqg

@ Frauenfeld & Sandleiten
(53) Kreuzgassenviertel

@ Dornbach

(55) Neuwaldegg

Wahring (1180)

@ Aumannviertel

@ Cottageviertel

(55) Gymnasiumviertel
(53] Kreuzgassenviertel
@ Kutschkerviertel
@ cersthof

@ Pétzleinsdorf

Ddbling (1190)

@® Cottageviertel

@ Grinzing

@ Kahlenberg- & Josefsdorf
@ NuBdorf

@ Neustift am Walde

@ Oberdébling

@ Unterddbling

@ Obersievering

@ Untersievering

Liesing (1230)
@ Mauer

@ Rodaun & Kalksburg
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Perchtoldsdorf (2380)
@ An der Haide

Klosterneuburg (3400)
@ Am Olberg

@ Gschwend

@ Josefsteig

@ Kierling

@ Obere Stadt

@ Odberg

@ Sachsenviertel

@ Sstadtplatz

@ Weidling
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aan b DI Martin Krill
"-"':{-_-.__ !

., Bieterverfahren gibt TE®
Kaufer und Verkdufer
Transparenz und star
die Verhandlungspositi
des Verkaufers.“

Beim Verkauf von Immobilien gibt es immer einen gewissen Verhandlungsspielraum.
Mit dem Bieterverfahren gibt man sich selbst als Verkaufer aber mehr Raum um zu
verhandeln. Deswegen war fiir mich beim Verkauf meiner Immobilie klar, dass

ich lieber tber ein Bieterverfahren verkaufen wurde.

Als ich im Jahr 2019 eine Eigentumswohnung in 1070 Wien
verkaufen wollte, war flr mich klar, dass ich dies im Rah-
men einer Gebotsstrategie tun wollte. Die Realitatenkanzlei
Dr. Koch Traumrealitaten kannte ich dabei schon seit be-
stimmt 15 Jahren und hatte zuvor auch bereits zwei Vermie-
tungen Uber die Firma durchgeflhrt.

Ich wusste auch, dass Dr. Koch dem Bieterverfahren positiv
gegenuUber eingestellt ist, das ja bekanntlich die Verhand-
lungsposition des Verkaufers stark aufwertet. Daher war die
Vermarktung Uber Dr. Koch Traumrealitaten naheliegend.
Dr. Koch erklarte den Ablauf klar und schllssig und wir
brachten die Immobilie dann sehr rasch auf den Markt.

,, Das Bieterverfahren 2019 war bereits
meine dritte Transaktion mit Dr. Koch
Traumrealitaten und ich kann die
Kanzlei gerne weiter empfehlen.
Erfahrung, Marktkenntnis und eine gute
Reputation fithren zu einer raschen
Abwicklungen der Transaktion
in einem angenehmen Umfeld.

26

Binnen weniger Wochen erhielt ich finf Angebote und er-
teilte schlieBlich nach einer Runde von Gebotsnachbesse-
rungen dem Hochstbietenden den Zuschlag. Der erzielte
Preis war dabei leicht Gber meinen Erwartungen. Ein groBer
Vorteil des Bieterverfahrens liegt auch in der Transparenz
und darin, dass der Verkauf sowie das Verhandeln einfach
angenehmer fir alle Beteiligten wird.

Ich kann Dr. Koch Traumrealitaten warmstens empfehlen -
jedenfalls allen Immobilienbesitzern, die lhre Liegenschaft
unkompliziert und rasch im Bieterverfahren verkaufen wollen.




Christian Hilscher, MBA

Als Immobilienmakler gehort die Vermarktung von Gewerbeimmobilien zu meinem

taglich Brot. Trotzdem oder gerade deswegen vermarkte ich eigene Wohnimmabilien Gber
Dr. Koch Traumrealitaten. Ich kenne kein Blro, das mehr Erfahrung, Referenzen und
Kundenpotenzial im Wohnbereich im 18. und 19. Bezirk hat als Dr. Koch Traumrealitaten.

Meine erfolgreichen Zusammenarbeit mit der Kochreal
geht nun bereits gut 15 Jahre zurlick. Diese war in der Ver-
gangenheit immer fur alle Beteiligten gewinnbringend und
ich freue mich darauf auch in Zukunft mit der Kanzlei Dr.
Koch zusammenzuarbeiten.



,ber Weltere .
F ahrplan.” '

Ihr Haus zu verkaufen ist eine der wichtigsten Entscheidung

in Inrem Leben. Dieses b Stufen System bietet Ihnen die notige
Anleitung, um ihren Gewinn zu maximieren, die Kontrolle zu
behalten und den Stress zu reduzieren.

Beauftragung Wir prasentieren

an Dr. Koch [hre Immobilie optimal
Traumrealitaten. binnen 7 Tagen!

Es wird schriftlich ein Exklusivauftrag Unsere geschulten Mitarbeiter bereiten
vereinbart, damit alle Details fixiert sind, gewissenhaft innerhalb klrzester Zeit Uber-
keine Unklarheiten bestehen und wir sichtliche Planunterlagen, optimierte Bilder

sofort fur Sie tatig werden kdnnen! und ein verkaufsforderndes Exposé vor.




oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Aussenden Ihrer Durchfuhrung
Liegenschaft an von Besichtigungen.
unsere Interessenten!

Es werden bereits vor der ersten Besichtigung

Wir haben viele qualifizierte vorge- personliche Vorgesprache mit potentiellen Kaufern
merkten Kaufinteressenten, denen durchgeflhrt und individuelle Besichtigungstermine
wir vor allen anderen Ihre exklusive koordiniert, denn nur ein optimal vorbereiteter
Immobilie anbieten. Besichtigungstermin bringt den erhofften Erfolg!

Um lhre kostbare Zeit nicht unnotig zu beanspruchen,
fihren wir Besichtigungen gerne alleine durch.

ooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Wir finden einen Kaufer und Sie erhalten
von uns ein unterzeichnetes Kaufanbot!

Nur ein schriftliches und verbindliches Kaufanbot ist Voraussetzung fir einen reibungs-
losen Verkauf und gibt Ihnen die Sicherheit einer rechtsverbindlichen Abwicklung.




,Zogern Sie nicht,
[hre Zukunft
beginnt jetzt

lhre Immaobilie ist ein Unikat und als solche
muss sie auch behandelt werden!

'((

Mit der Beauftragung von Dr. Koch Traumrealitaten sichern Sie sich die
jahrzehntelange Erfahrung von hochqualifizierten Immobilienexperten!
Zielgerichtet organisieren wir fur Sie den optimalen Verkauf Ihrer Immobilie
zu Héchstpreisen! Als Familienunternehmen in 2. Generation garantieren
wir unseren Kunden ehrlich, serids und diskret fir Sie tatig zu sein!

v M%/ ﬂn&!@%«%y&

Dr. Eggert Koch Christoph Koch
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